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Le Matif, tout simplement 
Cerena a mis au point avec la société Logaviv un outil permettant de communiquer en temps réel 

D'AIDE 
i '.k 8 

, mdhérent  les évolutions du Matif et de se positionner sur le marché. Les atouts ? 
DÉCISION Gain de temps, fiabilité et transparence. 

- 

!Ion Alain Peté, i'extranet permet de suivre 
de près la cotation des céréales. - 
"N otre problème était 

de trouver un 
moyen d'informer 

les adhérents en temps et en 
heure sur les évolutions du 
Matif en limitant au maximum 
les contraintes liées à ce ser- 
vice. Car mettre à jour cette in- 
formation signifie pour la 
coopérative aller régulière- 
ment chercher les éléments à 
des heures tardives ou mati- 
nales et les mettre en forme, 
une mission pratiquement im- 
possible", explique Alain Peté, 
responsable céréales de Ce- 
rena. D'où l'idée de poser le 
problème à Logaviv, société de 
services et d'ingénierie en in- 
formatique, spécialisée dans 
les sites extranet, notamment 
pour les organismes stockeurs. 
"Je voulais avant tout un outil 
simple, pour que l'adhérent 
puisse gérer et suivre ses 
contrats, avec une grande fa- 
cilité d'accès, et utilisant le 
même langage que lui. Facilité 

également pour notre entre- 
prise afin que le personnel non 
spécialisé en informatique 
puisse actualiser  des  ta- 
bleaux", ajoute Alain Peté. 

UN ENGAGEMENT SIGNÉ 
L'outil est opérationnel depuis 
deux ans. Logaviv met réguliè- 
rement à jour les informations 
Matif sur l'extranet, service au- 
quel l'adhérent peut s'abonner 
gratuitement via la coopérative. 
Alain Peté a également la pos- 
sibilité d'y ajouter un certain 
nombre de commentaires. Les 
informations dqwnibles concer- 
nent le blé, le colza et le maïs. 
"Par exemple, pour le blé, nous 
travaillons sur trois échéances : 
novembre, janvier, mai", in- 
dique Alain Peté. L'agriculteur 
qui a choisi ce service, com- 
mence par adresser a la coopé- 
rative un engagement écrit en 
juin, la plupart du temps par 
fax, avec ventilation souhaitée 
de sa collecte : acompte, dépôt- 

vente (choix peu courant), prix 
ferme, indexé Matif. Ensuite, il 
peut suivre, via l'outil extranet, 
les variations du Matif et son 
historique d'échéance. 
"Quand l'agriculteur s'engage, il 
signe un conûat", souligne Alain 

Peté. En contrepartie, la m 
opérative lui verse au mo- 
ment de la moisson les deux 
tiers c h  prix d'acompte sous 
forme d'avance de trésore- 
rie. Quand il décide de 
vendre, notamment grâce 
aux informations trans- 
mises par l'extranet, il en 

H avertit la coopérative par fax 
qui aussitôt exécute sa de- 

mande au cours du moment. 

UN OUTIL QUI A LA COTE 
"il s'agit donc d'un véritable ou- 
til d'aide à la décision mis à la 
disposition de l'adhérent par Ce- 
rena, toujours dans le cadre de 
sa volonté d'équité et de trans- 
parence, tient à préciser Alain 
Peté. Ce service, gratuit, est ac- 
cessible sur le site à la rubrique 
"Cotations Euronext". Il ré- 
pond à la demande d'un certain 

nombre d'agriculteurs qui veu- 
lent maAtriser la commercialisa- 
tion de leurs céréales." 
Plus de 10 % de la collecte de 
blé de la coopérative sont com- 
mercialisés via cet outil, soit 
35 000 tonnes. "Au début, les 
agriculteurs n'allaient pas beau- 
coup sur le net. L'extranet a en- 
registré 26 000 passages en 
deux ans. La cotation des cé- 
réales concerne plus de 60 % 
des visites du site, suivie par 
les bulletins techniques et par la 
météo", ajoute Alain Peté. 
L'agriculteur peut donc suivre 
au jour le jour les cotations du 
Matif, visualiser sa position, 
son historique et bénéficier des 
commentaires que la coopéra- 
tive ajoute au moment oppor- 
tun (cf. le tableau ci-dessous). 
C'est Logaviv qui se charge 
de mettre a jour les données 
du Matif. "Cette formule évite 
les coups de fil fréquents des 
adhérents en quête d'infor- 
mation, elle représente donc 
pour nous une économie de 
temps appréciable." 

Jean-François Coffin 

Échaancini NOM 2t Janv. 2006" 1 ~ a r  2üU6. 
,dloture e 109 110,25 112,5 
'Yariation O O 0,25 
Lots traites 994 1 070 61 1 

1 Position ouverte I onn 1 8 427 1 3966 
~éoot  e 1 18,85 I 19,4.F 1 19,45 
Prix achat Cerena 1 ' 90,15 90,8 Q3,05 
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